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La transparencia, rentabilidad y calidad, son los ejes fundamentales de la política 

empresarial de Estados Unidos 

Por: Legiscomex.com  

 

Saludos 

 

La forma de llamar a la contraparte debe ser formal; por lo tanto los prefijos doctor, señor y señora 

son indispensables, eventualmente puede pasar a llamarse por su nombre a la contraparte, pero 

inicialmente es muy importante mantener la formalidad. Por otra parte un cordial apretón de manos 

no está de más. 

 

 

De otra parte, el intercambio de tarjetas se ha convertido en la forma de intercambiar información 

más común y generalizada, todos los negociadores presentan su tarjeta casi que como un 

prerrequisito  para iniciar una conversación. 

 

 


